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Kokeile ja Kehity — uusia
mahdollisuuksia maatilalle

* Toteuttajana Suomen Yrittajaopisto Leader
Aisaparin alueella.

* Hankkeen tavoite: aktivoida maatilayrittajia
hyodyntamaan maatalouden kokeilutukea ja
kehittamaan uutta liikketoimintaa

* Webinaarit, tyopajat, virtuaalitapaamiset,
yritysvierailut ja podcastit

* Tuloksena avoimesti jaettava materiaali ja
uudet kokeilut.
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Maatalouden kokeilutuki — mita,
kenelle ja miten?

Kenelle: maatilat, yritykset, osuuskunnat (ei rajoitu vain
tiloihin)
Mita: rahoitusta uutuusarvoa sisaltaviin kokeiluihin

* esim. uudet tuotantomenetelmat, tuotteet, markkinakanavat,
elaintenpidon ratkaisut

Mihin voi kayttaa: vuokrat, tarvikkeet, matkat,
koulutus/asiantuntija, pienet kokeiluhankinnat

Ei voi kayttaa: elainten hankintaan tai jo olemassa olevan
toiminnan jatkamiseen

Tuen maara: 2 500 €, 5000 € tai 7 500 € (kertakorvaus, max 7
500 € kaudella)

Kesto: enintaan 3 vuotta
Hakeminen: Leader-ryhman kautta, haku Hyrra-palvelussa
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Asiakasymmarrys — taman
webinaarin tavoite

Webinaarisarjan eteneminen:
1. Liikeidea

2. Asiakasymmarrys

3. Taloudellinen suunnittelu
4. Markkinointi ja brandays

Taman osion tavoite on autttaa sinua:
* Rajaamaan ideasi oikealle kohderyhmalle
* Arvioimaan, onko ideallesi todellista kysyntaa
* Valmistautumaan kannattavuuden arviointiin

Hyva kokeilu perustuu tarpeeseen — el oletukseen

Kokeile ja kehity v Suomen LEADER.
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Kenelle tama kokeilu on?

* Asiakasvoi olla:
e Kuluttaja
* Tukku tai jalleenmyyja
* Ravintola
* Toinen maatila (urakointi)
* Yhteistyokumppani

* Jos kehitat viljelymenetelmaa:
* Kenelle tarjoat palvelua
* Mika markkina maksaa palvelusta tai tuotteesta

* Selkea kohderyhma helpottaa
e Kokeilun suunnittelua
* Hinnan maarittelya
e Kannattavuuden arviointia
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Mita arvoa idea tuottaa?

e Kysy:
* Mita ongelmaa ratkaisen?
* Mita hyotya asiakas saa?

* Arvo voi olla esimerkiksi:
* Saastetty aika
* Parempi laatu
* Toimitusvarmuus
* Kustannustehokkuus
* Vastuullisuus
* Helppous

* Jos kehitat tuotantoa:
* Onko talla arvoa markkinoilla
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Miten varmistat oletuksesi?

* Ald perusta paatoksia oletuksiin.

* Voit:
* Keskustella potentiaalisten asiakkaiden kanssa
* Kysya nykyisilta asiakkailta
* Testata pienessa mittakaavassa

 Tavoitteena hankkia riittava varmistus ennen
investointia.
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Asiakasymmarrys osana
kokeilua

* Hyva kokeilu:
* On rajattu
* Kohdistuu selkeaan asiakasryhmaan
e Tuottaa tietoa kysynnasta

* Keskeinen kysymys:
* Onko idealle todellista maksuhalukkuutta?
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Mita seuraavaksi?

* Kun tiedat:
* Kenelle myyt
* Mita arvoa tuotat
* Onko tuotteelle kysyntaa ja milla hinnalla

* Voit siirtya arvioimaan =2 Onko kokeilusi
taloudellisesti kannattavaa?

e Seuraava webinaari kasittelee taloudellista
suunnittelua.
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