Rakenna,.johda ja jalkauta -

Menestyvan brandin tyokalut

Digitaalisen kv-kaupan kasvuvalmennus jatkuu kevadlla 2026 brandin rakentamisen, mark-
kinoinnin johtamisen ja digitaalisen myynnin kehittdmisen teemoilla. Opit rakentamaan
erottuvan kv-brandin ja johtamaan markkinointia tavoitteellisesti. Valmennuksessa brandin
rakentaminen ja johtaminen puretaan konkreettisiksi, helposti omaksuttaviksi osiksi. Saat
tyokalut brandisi kehittdmissuunnitelman laatimiseen, opit madrittelemadn asiakaspersoo-
nat, briiffaamaan kumppanit ammattimaisesti ja luomaan sisaltdod, joka tukee myyntia. Mu-
kana on inspiroivia yrityscaseja ja tehtavid, jotta opit siirtyvat kaytantdédn ja ndkyvat yrityk-

sesi arjessa.

Brdndin rakentaminen
Aika ja paikka: ti 3.2. klo 12-16, Kurikka, Lakkitehdas

Opit, mista ja miten kansainvalinen brandi muodostuu. Pdivén aikana
teet testin, jolla analysoit omaa brandidsi. Saat yhteenvedon brandisi
vahvuuksista ja kehityskohteista. Kirkastamme asiakaspersoonat,
joita tarvitset brandid tukevaan markkinointiin.

Yritysvierailija: RekkaGroup Oy, tj. Suvi Widgren: Brandin merkitys.

Markkinoinnin johtaminen
Aika ja paikka: ti 3.3. klo 12-16, Seindjoki Areena, B-halli

Opit markkinoinnin ja myynnin yhteispelin rakentamista liiketoiminta-
tavoitteista kdsin sekd markkinoinnin budjetointia. Saat konkreettisen
pohjan, jonka avulla briiffaat sekd sisdiset ettd kumppanit tuloksek-
kaan markkinoinnin toteutukseen.

Yritysvierailija: Narko Group, konsernijohtaja Mikael Louhi: Narko Oy:n
digitaalisen myynnin kehittéminen.

Digitaaliset kohtaamiset ja kohdennettu sisaltoé
Aika ja paikka: ti 24.3. klo 12-17.30, Seindgjoki, OmaSp Stadion

Opit, miten suunnitellaan ja toteutetaan bréndid ja myyntid tukevaa
sisaltéad monikanavaisesti. Pdivan aikana tydstat oppien pohjalta
konkreettisen 3 kk sisaltokalenterin, jota voit [Ghted toteuttamaan
arjessa. llta paattyy verkostoitumistilaisuuteen.

Yritysvierailija: Silta Social, tj. Pdivi Korvela: Tiktok Shop ja Live
Commerce.

Valmentajana toimii Pauliina
Hautamdaki Suomen Yrittaja-
opistolta.

Pauliina on kokenut likkkeen-
johdon ja markkinoinnin
asiantuntija, joka on spar-
rannut satoja pk-yrityksia
strategian ja markkinoinnin
kehittdmisessd. Han on
helposti Iahestyttava,
kdytadnnonldheinen ja suora-
puheinen sparraaja, joka
muuttaa laajat kokonaisuudet
selkeiksi toimintatavoiksi.
Valmennuksissa mukana
myos yritysedustajia kerto-
massa brandin ja digitaalisen
myynnin kehityksesta.

[Imoittaudu mukaan viimeist&dn 31.1. Jos olet jo aiemmin ilmoittautunut, sinun ei tarvitse ilmoittautua uudelleen. Valmennukset
ovat osa Digitaalisen kv-kaupan kasvureittihanketta. Lue lisé&: www.syo fi/digitaalisen-kv-kaupan-kasvureitti
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