PITCH CAMP 5.6.
YRITTAJANAISET

KIPINAA NAISYRITTAJYYTEEN
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KIPINAA NAISYRITTAJYYTEEN

Naisyrittaja, nyt on loistava mahdollisuus vahvistaa osaamista ja hakea
askeleita kasvuun ja tulevaisuuteen!

Rahoitusosaamisen kehittaminen

Verkkovalmennukset Teamsissa
To 23.4.2026 klo 10-12: Rahoituskanavat ja hakuprosessit
Ke 29.4.2026 klo 10—11: Rahoitusmuotojen hyodyntaminen ja yhteistyoverkostot Ke

6.5.2026 klo 10-11: Pitchausvalmennus
Ti 12.5.2026 klo 10-12: Rahoitushakemuksen ja liiketoimintasuunnitelman laadinta

Pe 5.6.2026 Liiketoimintasuunnitelman, rahoitushakemuksen ja pitchauksen kehittaminen
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AGENDA 5.6. PITCHAUSVALMENNUS

Aikataulu

13.00 Pitchin hiontaa
14.00 Esiintymistaitoja ja rohkean esiintymisen harjoittelua
14.45 lltapadivakahvit

15.00-16.00 Pitchauskierros ja palautteet

Elsa Ervasti on esiintymis- ja pitchausvalmentaja, joka auttaa
naisyrittdjia ottamaan tilansa ja nakymaan rohkeasti.
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Miten oma liikeidea, yritys- tai liikketoiminta voidaan kiteyttaa tavalla, joka herattaa
kiinnostuksen, jaa mieleen ja tuntuu omalta?

Kokoamme yhteen kevaan oppeja, ideoita ja oivalluksia seka jalostamme niita kohti
selkeaa, kiinnostavaa ja vaikuttavaa pitchia.

#rahoitus #verkostoituminen #kasvu #rohkeus #omanyritystoiminnan kehittaminen
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PITCHAUSVALMENTAIJA

Elsa Ervasti (FM, TeM) on esiintymis- ja pitchausvalmentaja &

tietokirjailija, joka on valmentanut tuhansia start upeja ja yrittdjia

vuodesta 2010 lahtien. Elsa auttaa suomalaisia esiintymaan

paremmin tydelaman haastavissa tilanteissa. Elsan tyoskentely on

pedagogista ja painottuu esiintymis-, viestinta- ja
kiteyttamisharjoituksiin.

2011 Filosofian maisteri FM (viestinta, teatteritiede ja kansainvaliset

vuorovaikutussuhteet)

2012 Taiteen maisteri seka teatteripedagogi TeM (pedagogiset opinnot)

2022 Tuotekehityksen erikoisammattitutkinto

2025 Muutosvalmentaja

Referensseja mm. Suomen yrittdjat, Linnan
kehitys Oy, Kouvola Innovation, Kuopion
kaupunki, Hyvinkaan kaupunki, Business
Tampere ja Helsingin kaupunki.
Taideyliopisto, VTT, Sitra, ja Motiva.
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NAISYRITTAJYYDEN VALMENTAIJA
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OMAN LIIKETOIMINNAN
YDINVIESTIN KIRKASTAMINEN
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"Pitchaus eli napakka myyntipuhe on valttamaton taito yha
kiilvastahtisemmassa tyoelamassa. Omia ideoita ei voi hautoa
vakan alla tai esitelmoida niista laveasti. On osattava kiteyttaa
ja vakuuttaa nopeasti. Innostavan tiivistamisen taitoa
tarvitaan kasvuyrittajyyden maailmassa, mutta myds minka
tahansa tyopaikan

palavereissa, apuraha- tai tydohakemuksia tehdessa ja

luovalla alalla.”

PITCH! - INNOSTAVAN TIIVISTAMISEN TAITO (S&S, 2020)
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"Pitchaus on lainasana, joka tulee englannin kielen sanasta “pitch” ja
tarkoittaa myyntipuheen lisaksi heittamista ja syottamista.
Kaytannossa se tarkoittaa lyhytta ja napakkaa myyntipuhetta,
jolla yrittaja esittelee tuotetta, palvelua tai liikeideaa.

Kasite on tuttu etenkin yritysmaailmasta, mutta pitchaamisesta
puhutaan monissa muissakin yhteyksissa. Esimerkiksi
elokuvaohjaajat, kasikirjoittajat, mainostoimistot ja monet muut
luovan alan tekijat pitchaavat ideoitaan asiakkaille, tilaajille ja
rahoittajille.”

(Pitch!, Ervasti ja Turunen, 2020)




VALMISTELTU PITCH
RAHOITTAJAN KOHTAAMISEEN
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TEE TAUSTAT RAHOITTAJASTA

Selvita:
® mihin vaiheeseen he sijoittavat
® mika on heidan tyypillinen tikettikoko
® mita toimialoja he suosivat
®* millaisia yhti6ita portfolioon kuuluu
[ J

rajoitukset, omavastuu, visio, suunnitelma

Jos pitchaat vaaralle rahoittajalle, hyvakin pitch voi kuolla heti!
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VALMISTAUTUMINEN RAHOITTAJAN
TAPAAMISEEN - MITA HUOMIOIDA?

® Erottautumistekijat esiin - mika on kilpailuetusi?
® Selkeys ja rauha omassa pitchissa

® Vaatimattomuus ei saisi paistaa lapi - mielummin rohkeita visioita kuin vaatimattomuutta!




ELSAERVASTI.COM

© ELSA ERVASTI, 2026

MILLAINEN

ESITYS VOITTI

We provide nature’s intended physical Al platform
targeting atotal SAM >$90b with 15% CAGR
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(Vision Sensors & Vision Al in NATO Countries)
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SLUSHISSA 2025?

Miksi tama esitys voitti?

-Teknisesti selkea esitys
-Visuaalisesti hyvin hiottu
esitysmateriaali

-Vakuuttavat kumppanit

-Uusi, innovatiivinen teknologia

Linkki pitch-esitykseen:




ESIINTYMINEN RAHOITTAJALLE

Yrittdajan NeJJ\'E! Tekniikka

esiintymis- pitchin D S Tunneilmaisu

taidot kesto asia on hallussa

toimii - hyva
pitch deck

d b

Esittele laatua, kokemusta ja ammattitaitoa. Kommunikoi arvoa, vaikutusta ja muutosta.

Tavoitteena on herattaa huomio ja rahoittajan kiinnostus rahoittaa juuri sinun yritystasi.

Vi

Linkit
johtavat tiedon
aarelle
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KENELLE MYYT?
3 ERILAISTA KOHDERYHMAA

ASIAKAS haluaa ymmartaa
Mika tuo asiakkaalle arvoa ja kilpailuetua?

YHTEISTYOKUMPPANI haluaa vision
Millaisia hyotyja on yritysten yhteistyosta ja mita
vhteistyokumppani loytyy?

RAHOITTAJAA kiinnostaa liiketoiminta
Millainen on markkina ja skaalautuuko tuote?




MILLAINEN TARINA TUKEE
RAHOITUSHAKEMUSTA?
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YRITYSTARINAT

* Yrityksen perustamistarina

* Visiotarina

* Kaupallistamistarina

* Menestystarina

* Epaonnistumistarina

* Asiakas-case /referenssitarina
* Kehystarina

* Osaajatarina
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ARVO

5 MIN. PITCHIN JANNITE

A

JANNITE

SKAALAUTUVUUS

RATKAISU (KLIIMAKSI)

ONELINER

RATKAISU

TIHIMI
VISIO
CALL TO ACTION

ONGELMA

VAKUUTTAVA
ONGELMA

AlKA .
5MIN 20




helppy

HELPPV /A Finland is world

RICHARD NORDSTROM, FOUNDER & CEO #1in elderly care.

advanced tokyo markets in the world and
we're launching to europe

Slush 100 Finals | Slush 2021

- bu T pm Ko

helppy
. 7 million nurses
Elderly careis
under pressure in |
Europe, and the
symptoms are
showing. 33 billion hours

families filling gaps
annually, as system is broken




PITCHIN HIONTAA
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HYVAN PITCHIN ELEMENTTEJA 1

ESIINTYMIS- VUORO-
TAIDOT VAIKUTUS
Alku,
keskikohta ja Aani Statukset
loppu
Energia
Myyntipuheen
rakenne Tilankaytto Dialogisuus
Tunteiden
herattaminen
yleisossa
o Inter-
Muutos
Kiainne Tekniikka




KUKA TEKEE MITA KENELLE?




PITCHIN RAKENNE 1

1. Oneliner

2. Ongelma

3. Ratkaisu

4. Arvo ja kilpailuetu
5. Bisnespotentiaali
6. Skaalautuvuus
7. Tiimi

8. Visio

9. Call to action
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MITA ASIAKKAASI
TARVITSEVAT?

MITEN

KONSEPTOIT
PALVELUSI?

MITEN KERROT
LUOVISTA
IDEOIST ASI?

MITEN
ARGUMENTOIT
RAHOITTAJALLE?

© ELSA ERVASTI, 2026
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VALMISTAUTUMINEN JA OMIEN
NUMEROIDEN TUNTEMINEN

® Kotildksyt on tehty - omat numerot ovat hallussa!
® Tee dataa nakyvaksi: kassavirtaennuste, liikevaihto, kayttajakasvu, pilotit, asiakkaat, referenssit.
® Taustoitus, markkinan koko ja kilpailijoiden tuntemus tarkea.

® Rahoittajat etsivat skaalautuvuutta: kuinka suuri markkina on? Voiko tasta tulla iso liiketoiminta?




PITCHIN RAKENNE 2

1. Oneliner

2. Ongelma

3. Ratkaisu

4. Arvo ja kilpailuetu
5. Bisnespotentiaali
6. Skaalautuvuus
7. Tiimi

8. Visio

9. Call to action
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PITCHIN ALKU

1. Oneliner - Kuka tekee mita kenelle? 10 s.
2. Ongelma - Kerro ongelmasta. Kenen ongelma se on? 1 min.
3. Ratkaisu - Konkreettinen ratkaisu - innovaatio - tuote - idea. 30 s.
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ONELINER

Kuka tekee mitd ja miten?
Esimerkki: Yritys x ratkaisee sosiaalisia haasteita digitaalisen palvelun avulla.

Kuka

tekee

mita

miten

Kayta yhteensa max 7 sanaal! Kirjoita koko lause yhtenaisena alle.

Tahan tulee sinun ONELINER. Tee siita mieleenpainuva.
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ONELINER, JONKA RAHOITTAJA YMMARTAA

“Olemme luomassa immersiivista mediataidenayttelya,
joka yhdistaa tekoalyn ja pohjoismaisen kansanperinteen.”

”Sairaalaklovnit saavat lapset hetkeksi unohtamaan sairautensa ja antavat luvan hyvalle mielelle,
vapauttavalle naurulle ja hulluttelulle keskella sairaala-arkipaivaa.”

"VIR20SO0 is a digital platform that makes it easy for companies and private
clients in Finland to book top-quality classical musicians for their events.”




ELSAERVASTI.COM

© ELSA ERVASTI, 2026

1. Oneliner -Tiivistd yhteen lauseeseen mita teet / mita yrityksesi tekee.




MITA TEET?

"AUTAN SUOMALAISIA

ESIINTYMAAN PAREMMIN
TYOELAMASSA”
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2. Ongelma - Avaa kohderyhman haaste, jonka ratkaiset. Mihin he tarvitsevat palveluasi?




MITA ONGELMAA RATKAISET?

"AUTAN RAKENTAMAAN
VOITTAVIA PITCHEJA -
SUOMALAISET TARVITSEVAT
ESIINTYMISTAITOJA
KANSAINVALISILLA
MARKKINOILLA”
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3. Ratkaisu/toteutus - Kerro ratkaisu ja tuo palvelusi asiakkaan toiminnan ytimeen.




MIKA ON RATKAISUSI?

"YRITYSIDEA, TUOTE TAI
PALVELU TUODAAN ESIIN
SELKEASTI JA KIINNOSTAVASTI.
ESIINTYMIS- JA PUHETAITOIJA
VAHVISTETAAN

VALMENNUKSESSA.”
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PITCHIN KESKIKOHTA

4. Arvo ja kilpailuetu - Arvo ja kilpailuetu laajemmin. 10 s.
5. Bisnespotentiaali - Miten idea lahtee tuottamaan? Markkinapotentiaali? 30 s.
6. Skaalautuvuus - Onko idealla skaalautuvuuspotentiaalia? 10 s.
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4. Arvo - Mika on yrityksen tuottaman palvelun tai idean todellinen arvo ja kenelle?
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5. Markkinat - Maarittele markkina ja kohderyhmasi. Nimea segmentit.
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6. Skaalautuvuus ja bisnespotentiaali - Minka osa-alueen palveluista ja tuotteista voit skaalata?
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PITCHIN LOPPU

7. Tiimi - Millaista asiantuntijuutta teidan tiimissa on? 10 s.
8. Visio - Missa olette vuoden paasta? Enta kolmen vuoden paasta? 10 s.
9. Call to action - Mita haette juuri nyt? 10 s.
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7.Tiimi & luova osaaminen - Millaista osaamista yrityksessasi on?
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8. Innostava visio - Miten palvelusi auttaa asiakasta menestykseen?
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9. Call to action - Mika on ensimmainen askel kohti yhteistyota?




CALL TO ACTION

"TUTUSTU KIRJAANI SEKA
VALMENNUKSIINI”

WWW.ELSAERVASTI.COM



http://WWW.ELSAERVASTI.COM/

ILTAPAIVAKAHVIT 15 MIN.




ESIINTYMISTAITOJA JA

ROHKEAN ESIINTYMISEN
HARJOITTELUA
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ROHKEA
ESIINTYMINEN?

USKALLUSTA
TEHDA VIRHEITA.
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HYVAN PITCHIN ELEMENTTEJA 2

ESIINTYMIS-

VUORO -
TAIDOT

VAIKUTUS

Alku,
keskikohta ja Aani Statukset
loppu
Energia
Myyntipuheen
rakenne Tilankaytto Dialogisuus
Tunteiden
herattaminen
yleisossa
o Inter-
Hell, heaven Kehonkieli aktiivisuus
Muutos
Kiainne Tekniikka
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TUNNISTATKO PELKOA, HAPEAA JA JANNITTAMISTA?

“En osaa myydd osaamistani, se tuntuu pelottavalta.”
”En osaa sanoittaa osaamistani hdpedn sité.”

“En tiedd missd tai kenelle osaamisestani on eniten arvoa.”

”Jannittaa puhua tuntemattomille.”
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YRITTAJA TARVITSEE ESIINTYMISTAITOJA

® Markkinoinnissa: uusien tuotteiden, palveluiden ja konseptien esittelyt

® Myynnissa: verkostoitumistapahtumissa, myyntitapaamisissa ja myyntipuheluissa

® Asiantuntijapuheenvuoroissa: presentaatioissa, keynote-puheenvuoroissa ja paneeleissa
® Pitchauksessa: pitchauskilpailuissa, tapahtumissa, rahoituksen hakemisen valineena

® Somessa: lyhytvideoilla, yrittajan arjessa, yhteistyo-livelahetyksissa, 1G-livessa, You Tube-kanavalla
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RAKENNA YHTEYS KUULIJAAN

1. Tieda kenelle puhut, millainen yritys seka minka alan yrityksia on yleisdssa.
2. Tunnetko etukateen kuulijoitasi? Valmista sisaltd sen mukaan.
3. On hyva kertoa etukateen mita tulet esittamaan.

4. Miksi rakennat viestin tai esityksen juuri talle yleisolle?

5. Opetatko tai esitteletkd tuotteen tai palvelun teknisia ominaisuuksia tai onko
tavoite myyda jotain?
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ESIINTYMISEN TAVOITE

Kirjoita ylos tavoitteesi esiintymiselle. Mika on pitchaamisen tavoite?

Millaisia reaktioita odotat pitchaukseltasi?

Haluan
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Ketka ovat yleisossasi?

YleisO6ssa ovat

Minka tunteen haluat valittaa kuulijoillesi?

Haluan saada yleison tuntevan

Mika on parasta, mita sinulle voisi tapahtua pitchaamisen jalkeen?

Parasta olisi, etta




USKOTTAVA JA VAIKUTTAVA
ESIINTYMINEN
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PITCHAA TUNTEELLA
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TUNNEILMAISU

Mita tunteita haluat valittaa?

e Esim. luottamus, kunnioitus, rohkeus ja empatia.

e Miten ilmaiset tunteita aanellasi ja
kehonkielellasi?

e Qvatko ilmaisun elementit sisallon kanssa
balanssissa?

e Miten sanoitat tunteita vuorovaikutuksessa?
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1. Mieti tunne, jonka haluat valittaa.
2. Sanoita tunnetta, aani seuraa sita.
3. Lammita ja avaa kehoa niin olet
rennompia!

4. Ole auki rintakehasta ja pida ryhti!
5. Avaa aani ennen lavalle menoa.

Kuva: Hanna Solomon
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Milla aanensavylla puhut ja millainen aanirekisteri
sinulla on kaytossasi?

1. Hengitysharjoitukset

2. Loyda oman aanirekisterisi ylin ja alin aani ja
vaadittava energia

3. Artikulaatio ja diftongit.
4. Tauotus, rytmi ja variaatio

5. Mita tunteita valitat aanellasi?

Kuva: Hanna Solomon
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Hengitys: nenan kautta sisaan, s:11a ulos x 5

Kielijumppa: pyorita kielta suussa 2x4 kertaa
molempiin suuntiin

Huulitary R:lla, PR:lla

KONSONANTIT: R-P-T-K / R-P-TK / S-5-S-S- / SH-
SH-SH-SH /FT-FT-FT-FT

VOKAALIT: A-E-I-0-U-Y-A-O

Huomioi miten rytmitat lauseita ja mita sanoja
painotat.

Kuva: Hanna Solomon
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KEHONKIELI

Seisotko, istutko?

e Ota aktiivinen ja rento asento, rintakeha on
auki, jalat lantion leveydella ja kadet vapaasti
sivuilla.

e Juurruta jalat maahan.
e Ota aktiivinen katsekontakti.
* Mieti itsellesi rauhallinen ja voimakas asento.

* Mieti toimiva “set up”.

Kuva: Hanna Solomon
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HARJOITUKSIA

Erottele kehon ylaosa ja alaosan liike
Liikekieli

Hallinta

® Maneerit

Opitut koreografiat

Ulkoa vai sisalta kasin toimiva?

Mita voit tehda kasilla?

® Voit “alleviivata” tarkeat sanat
® Piirtaa ilmaan

® Pointata sormilla 1-2-3

® Rauhoittaa

® Nostaa energiaa

Avata-sulkea

Kuva: Hanna Solomon
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Kuva: Hanna Solomon

Statusilmaisu
Dialogin rakentaminen
Rakentuu sanoittamalla omia ja kuulijan tunteita

Puheen rytmi suhteessa toiseen puhujaan ja
kykyyn vastaanottaa

Reaktiivisuus

Hitaus / nopeus
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HARJOITUKSIA
YHTEYDEN LUOMISEEN

Kokeile parin kanssa vuorovaikutusharjoitusta: 1-2-3
Kokeile parin kanssa sana-assosiaatioharjoitusta

Kuuntele parin oneliner ja yrita matkia aanen
intonaatiota
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o B WDN -

. Asetu lavalle “kultaiseen leikkaukseen”
. Huomio tekniikka hyvin etukateen

. Katso yleis6a silmiin, ala slideja

. Puhu selkeasti artikuloiden!

. Hymyile!

Kuva: Hanna Solomon



PITCHAUSKIERROS JA
PALAUTTEET
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KEHITY ESIINTYJANA

Elsa Ervasti Tmi suunnittelee ja toteuttaa
yritysvalmennuksia ja koulutuksia.

Olen valmentanut vuodesta 2010 lahtien satoja start upeja
seka tehnyt vaikuttavia valmennuksia organisaatioiden
sisdisen ja ulkoisen viestinnan tehostamiseksi.

Tilaa uutiskirjeeni ja kehity esiintyjana! limoittaudu

koulutuksiin ja varaa aika sivuiltani!

Elsa Ervasti Tmi

Linked In
www.elsaervasti.com/palveluni

- 3 vilkon valmennussprintti alkaa elokuussa 10.8.26!

Y-tunnus: 3196672-1



http://www.elsaervasti.com/palveluni
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